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Etape 1 - Votre plan de collecte de fonds

1. Passez en revue vos contacts @

Faites appel a tous les membres de votre réseau lorsque vous vous préparez a
demander des dons : amis et famille, collegues, voisins, contacts dans les médias
sociaux, entreprises locales que vous fréquentez et toute autre personne a laquelle
vous pouvez penser. Certaines personnes préféreront vous aider difféeremment en
vous donnant un coup de main pour planifier et organiser un événement ou en
donnant un objet pour un encan. Gardez vos options ouvertes!

2. Fixez-vous un objectif @

En vous fixant un objectif de collecte de fonds, vous resterez motivé et vous
montrerez aux donateurs potentiels que vous vous investissez dans votre
campagne de collecte de fonds. Vos sympathisants voudront contribuer a vos
efforts pour atteindre votre objectif!

3. Racontez votre histoire et demandez des dons

Expliquez pourquoi vous avez a cceur d'aider la communauté des cancers du sang.
Vous pouvez parler de votre lien personnel avec la cause ou de vos inquiétudes
quant a I'impact du cancer du sang sur les familles touchées, notamment dans un
contexte difficile comme la pandémie.

Communiquez avec vos contacts de la maniere qui vous convient le mieux, a vous
et a eux : par courriel, dans les médias sociaux, par téléphone, sur Zoom ou en
personne!

4. Donnez des nouvelles =}

Tenez vos amis et votre famille informés sur I'évolution de votre collecte de fonds.
Cela leur rappellera de faire un don ou de participer. Vos sympathisants seront
reconnaissants des nouvelles recues et auront le sentiment de participer a quelque
chose de spécial.
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5. Remerciez vos donateurs {}

Remerciez vos sympathisants lorsqu'’ils font un don et informez-les du montant
total de la collecte apres I'événement. Vos donateurs se sentiront ainsi tres
appréciés et seront enclins a faire de nouveau un don la prochaine fois que vous
leur demanderez.

e Envoyez un courriel

e Publiez un mot de remerciement sur les réseaux sociaux

e Faites un appel téléphonique

e Postez ou déposez une carte

6. Faits saillants

Lorsque vous envoyez un message ou vous préparez a discuter avec un donateur
potentiel, gardez ces faits en téte pour démontrer I'impact que leur soutien peut
avoir.
e 2 Canadiens sur 5 recevront un diagnostic de cancer au cours de leur vie.
e Le cancer du sang est le 4e type de cancer le plus diagnostiqué au Canada.
e En moyenne, une personne recoit un diagnostic de cancer du sang toutes les
17 minutes.
e Laleucémie est le cancer le plus courant chez les enfants, et le lymphome est
le 3e cancer pédiatrique le plus courant.




